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Mehr Umsatz pro Quadratmeter!  ist ein praxisorientiertes Grundlagenwerk für 
die Führungskraft im Fashion-Handel. Das Buch beschreibt die wichtigsten 
Erfolgsbausteine, um strategische Wettbewerbsvorteile aufzubauen, die Filiale 
am Markt zu positionieren und vom Wettbewerber zu differenzieren. Mit den 
Erfolgsbausteinen gelingt es, Mitarbeiter zielorientiert zu führen und zu 
motivieren, damit diese die Kunden kompetent und emotional überzeugen und 
begeistern können. 
 
Das Buch baut auf drei Teilen auf: Management, Führung und Verkauf. 
Angefangen bei der strategischen Ausrichtung über Selbstmanagement und 
effiziente Mitarbeiterführung und -Motivation bis zum erfolgreichen Verkauf und 
erfolgreicher Kundenbindung – es bleiben keine Fragen offen! 
Regelmäßig eingestreute fiktive Dialoge zwischen Leser und Autor spiegeln die 
Situation der Filialleiter und Geschäftsführer vor Ort wieder und gestalten das 
Lesen abwechslungsreich. Checklisten, zum Teil als Download verfügbar, 
helfen bei der Umsetzung der Erfolgsbausteine vor Ort.. 
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